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Il prossimo articolo presentato
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' "Massimizzare i ricavi.
Quanto, a che prezzo e quando

& Revenue Management
A0

Previsione: il necessario raccordo tra Prevedere cosa? Prevedere quando?
segmentazione ed ottimizzazione

|
|

Come prevedere?

Prevedere per pianificare, pianificare
per agire

Senza previsione non c’'é ottimizzazione

Le previsioni in HotelCUBE International (HCI)

Se non e possibile formulare previsioni certe si puo pero tentare di fornire suggerimenti, sulla base dei dati registrati nel sistema in-

formatico del nostro albergo. In HCI vengono formulate proiezioni a breve termine sulla base del cosiddetto metodo pick up. Il metodo, La vera liberta che abbiamo e di cambiare le nostre strutture e le nostre
in riferimento ad una determinata data, ipotizza I’occupazione giornaliera futura, per segmenti, basandosi sulla media degli incrementi strategie in modo che il futuro sia diverso da quello a cui saremmo andati
registrati nel periodo immediatamente precedente. In tal modo il revenue manager puo valutare il trend in corso ed introdurre eventuali incontro se non avessimo fatto quei cambhiamenti.

correzioni a fronte delle quali viene poi compilata una tabella previsionale che costituisce la base dell’ottimizzazione. (Stafford Beer)




